武汉市晋升农民技术人员   初   级职务综合考评一览表

	工作单位
	武汉楚为生物科技有限公司 
	姓 名
	崔岩 
	性 别
	男  
	出生年月
	1987.02  
	政治面貌
	群众

	申报人单位性质（择一勾选）：农业企业(、农民专业合作社□、家庭农场□、种养大户□、其他农业主体□ 
	行政职务
	产品总监（茄果类）
	从事产业领域及规模效益
	从事农村社会化服务产业，推广应用蔬菜新品种10个，推广面积1万余亩，服务年产值达7000余万元，带动农户1000余户。

	现从事何种专业技术工作
	农产品营销
	
	
	
	

	申报学历
	大专 
	学 制
	2年 
	学 位
	 /
	何时毕业
	2008年7月10日 
	最高学历
	大专 

	所学专业
	园林与生态
	
	
	
	
	何校毕业
	辽宁职业学院
	
	

	从事专业技术工作简历
	2022 年 - 2022 年：正式担任武汉楚为生物科技有限公司产品经理，独立负责公司蔬菜种子产品线的规划与管理，带领团队开展市场推广活动，与科研机构合作进行品种改良相关工作，期间成功推出多个适应市场需求的蔬菜种子新品种。

2023 年 - 2024 年：担任武汉楚为生物科技有限公司销售总监，全面负责公司产品的销售工作，制定销售策略，拓展销售渠道，带领销售团队实现销售额逐年增长；

2025年——至今：任武汉楚为生物科技有限公司产品总监，主持牵头制定茄果类产品从研发、生产到市场推广的全流程管理方案，包括产品定位、研发方向把控、市场策略制定等。

	近期年度

考核情况
	2020 年
	2021年
	2022年
	2023年
	2024年
	申报类型

(正常、平转、破格)
	 正常

	
	 
	
	优秀
	 优秀 
	 优秀
	
	

	继续教育培训及进修情况
	 

	任现职以来主要工作业绩与成果

 (本人作用：主持、参加、独立完成)
	适用申报评审条件（文号）： 鄂人社规〔2024〕1号 

2022 年1月 - 2022年12月，担任武汉楚为生物科技有限公司产品总监期间，主持蔬菜类种子产品线规划与管理工作，带领团队完成 6个蔬菜种子新品种的产品定位与推广，新品种推向市场后反应良好，为公司带来 500 万元的经济效益。
2023 年 - 2024 年，担任销售总监期间，主持公司销售管理工作，制定并执行销售策略，拓展销售渠道，实现销售额增长率达 27.7%，销售团队稳定，培养销售新人3名。

2025.01 - 至今，担任武汉楚为生物科技有限公司产品总监，主持牵头制定茄果类产品从研发、生产到市场推广的全流程管理方案，包括产品定位、研发方向把控、市场策略制定等。已成功推出番茄新品种美嘉1301，产品上市后市场反响良好，预计年度销售额可达220 万元，有望提升公司在早春冷棚硬粉番茄种子市场的份额至10%左右。主持新的产品推广，结合产品特点和市场趋势，优化产品推广策略，加强与核心客户的合作，参与赤峰和润农业，加强与客户的合作关系，根据客户情况和客户的销售市场需求给客户推荐了维美1798和吉诺比利2个产品，经过与客户的配合推广，2025年2个核心产品的复购率预计将提升至180%，产品在目标市场的知名度和美誉度显著提高。

2024年6月，作为项目主要参与人，参加 武汉东湖新技术开发区“揭榜挂帅”项目 立项编号2024KJB338 樱桃番茄抗黄化曲叶病毒病种质创制与应用。

2023年11月，作为项目主要参与人，参加武汉市科技计划项目 立项编号2023020402010777番茄高通量分子标记体系开发与运用项目。

2024年7月，作为发明参与人，获得发明专利1项：一种高产且抗病的螺丝椒的培育方法，专利号：ZL 202310527248.2

2024年4月，作为发明参与人，获得实用新型专利1项：番茄籽分离装置，专利号：ZL 202320765050.3

	任现职以来在何时何刊物发表论文论著或报告及其它
	

	
	

	
	

	成果获奖及

受表彰情况
	荣获公司2022年度“突出贡献奖”

荣获公司2023年度“突出贡献奖”

荣获公司2025年度第二季度“信息反馈贡献奖”


                                                                                                                  武汉市人力资源和社会保障局制表
